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La Escuela de Negocios especializada 
en Ventas & Consultoría.
 





[image: harvard education fonco claro 1]


 








[image: sales business school la escuela de negocio especializada en ventas y consultoria]


 













  




 

[image: logo-apple]



[image: logo-airbus]



[image: logo-altadis]



[image: abanca-logo]



[image: aboka_logo_sbs]



[image: aquamar__logo_sbs_2]



[image: auto1_logo_sbs]



[image: logo-astellas]



[image: logo-ats-negro5]



[image: logo-astrazenec]



[image: logo-axa]



[image: logo-adevinta]



[image: logo-apr]



[image: logo-accenture]



[image: logo-advanced-consulting]



[image: AEQ-logo-negro-3]



[image: logo-byp-global]



[image: bankinter_logo]



[image: logo-barcelo]



[image: beamsantory_logo__sbs_2]



[image: logo-bosch]



[image: logo-businessinsights-negro4]



[image: logo-bbva]



[image: BC-Systems-Rivacold-logo-negro]



[image: logobridgestone]



[image: logo-bnp-paribas]



[image: Bimedica-logo-negro]



[image: logo-bt]



[image: Catalysis-logo-negro]



[image: logo-canon]



[image: logo-carrefour]



[image: logo-capgemini-negro1]



[image: logo-caixabank]



[image: logo-caser]



[image: logo-cegid-negro1]



[image: logo-ceva]



[image: logo-cirsa]



[image: logos-connecting-visions]



[image: coches_com_logo_sbs]



[image: logo-covap]



[image: logo-creston-negro3]



[image: castolin-eustetic]



[image: logo-colt]



[image: logos-cofares]



[image: cnhi_logo]



[image: logo-cuatrcasas]



[image: ctisoluciones_logo]



[image: dungs-logo]



[image: logo-delta-negro1]



[image: logo-delsol]



[image: logo-dkv]



[image: Recurso 490]



[image: logo-dynabook]



[image: logo-eurofirms-negro1]



[image: logo-europcar-negro1]



[image: elite-logo]



[image: eugin-logo]



[image: logo-elastic]



[image: logo-esri]



[image: logo-exclusive-networks]



[image: logo-ey]



[image: logo-fnac]



[image: logo-farlabo]



[image: logo-freshly]



[image: logo-ferrovial]



[image: logo-fortinet-negro1]



[image: fujitsu-logo]



[image: logo-flex-negro1]



[image: fransbonhomme-logo]



[image: logo-freenow]



[image: logo-fresenius]



[image: finaer-logo]



[image: logo-fullstep@4x]



[image: logo-garagedeideas-negro4]



[image: logo-generali]



[image: logo-glovo]



[image: GoFluent-logo-negro]



[image: grupo-piñero-logo]
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 Nuestros alumnos 
 





Trabajan en Empresas líderes que confían en nosotros
 





Nuestros alumnos trabajan en Empresas líderes que confían en nosotros 
























¿Por qué nuestra Escuela de Negocios?
 






¿Por qué elegir nuestra Escuela de Negocios?
 





 










Especialistas en formación y certificación en Ventas
 








Acuerdos y Medios













 






Metodología de vENTAS probada


La actitud nos diferencia, el método nos hace únicos.
Todos los contenidos formativos de nuestros programas se basan en la Metodología actualizada y especializada en Venta Consultiva.
La Metodología provee a nuestros alumnos de una estructura de etapas clave durante todo el proceso de Ventas y permite predecir las oportunidades y áreas de mejora en cada caso.










APRENDIZAJE PRÁCTICO


En nuestra Escuela de Negocios damos prioridad a una enseñanza y un aprendizaje altamente práctico, participativo y colaborativo.
Tendrás a tu disposición todo el material que se utiliza en los Programas (plantillas, documentos, ejercicios…), enfocado a las necesidades, retos y desafíos reales y actuales.










Profesorado de éxito


Te certificarás de la mano de los profesores de Sales Business School.
Un grupo diverso de Ejecutivos de ámbito global con una amplia capacidad formativa y una dilatada experiencia en grandes compañías de diferentes sectores y países.










Certificación especializada en Ventas


El Test de Certificación final de cada uno de nuestros Programas se basa en la evaluación de casos prácticos, test de conocimientos y valoración cualitativa individualizada.
Conseguirás la Certificación demandada por las compañías más importantes del mercado.










Harvard Business Publishing


Nuestra alianza estratégica con Harvard Business Publishing permite a los alumnos tener acceso a una amplia variedad de artículos, documentos y casos prácticos de referencia para reflexionar, analizar y hacer frente a los nuevos desafíos y retos que presenta el mercado actual.
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Elige el Programa de Ventas 
que mejor se adapta a ti
 





Programas de la Escuela de Negocios.
 





  









Inteligencia Artificial y LinkedIn para Ventas 





Consultor de Ventas (CV) 





Key Account Management (KAM) 





Chief Sales Officer (CSO) 





Master in Sales (MiS) 





Liderazgo y Negociación 





KAM & Liderazgo y Negociación | Doble Programa 





Próximamente 








Programa Avanzado 







Inteligencia Artificial(IA) 
y Linkedin para Ventas
 









Formación práctica en Inteligencia Artificial (IA) y LinkedIn para profesionales de Ventas y Marketing que necesitan potenciar las oportunidades de negocio, dominando Estrategias y Metodología. 





Recomendado para Profesionales del ámbito comercial: Ejecutivos, Consultores, Gerentes comerciales, Profesionales de Ventas, emprendedores, especialistas en Desarrollo de Negocio y Equipos Comerciales. y Especialistas en marketing involucrados en la generación de leads y en el proceso de Negocio.
 










 	

                                           
 


Programa Certificado
por Sales Business School 







	

                                                      
Contenidos de Harvard

	

                                                                                                                                                                                                                                                                            
 


Español / Inglés inCompany 


















	

                                                
 


Videoconferencia 








en vivo y en directo 







	

                                                                                                                                                 
2 meses - 11 sesiones 

18:30h a 21:30h

	

                                         
2 días a la semana 

18:30h a 21:30h









3.500€ 










Reserva tu plaza | Inicio: 20 de Mayo de 2024
 





-100€ Bonificación disponible por inscripción anticipada 











Más información
















Solicitar admisión

























Programa Certificado 














 



Consultor de Ventas. 





 








 



(CV) 





 














Atrae, capta y fideliza clientes B2B como un consultor con visión estratégica de negocio 














Recomendado para: Responsable de Ventas, CEO/ Director/Gerente, Consultor, Business Development e Ingeniero de Ventas. 















	

                                           
 


Programa Certificado
por Sales Business School 







	

                                                      
 


Casos prácticos
de HARVARD BUSINESS PUBLISHING 







	

                                                                                                                                                                                                                                                                            
 


Español / Inglés inCompany 


















	

                                                
 


Videoconferencia 








en vivo y en directo 







	

                                                                                                                                                 
 


2 meses - 15 sesiones 








15/05 - 04/07/24 







	

                                         
 


Martes y Jueves 








19:00h a 22:00 















3.750€ 










 



 Reserva tu plaza | Inicio: 15 de mayo 2024 





 





-100€ Bonificación disponible por inscripción anticipada 











Más información
















Solicitar admisión

























Executive Program 














 



Key Account Management.  





 








 



(KAM) 





 














Aprende a gestionar Cuentas Clave con visión estratégica de Negocio. 














Recomendado para: Key Account Manager, Account Manager, Ejecutivo de Grandes Cuentas, Ejecutivo Comercial y Comercial/Vendedor. 















	

                                           
 


Programa Certificado
por Sales Business School 







	

                                                      
 


Casos prácticos
de HARVARD BUSINESS PUBLISHING 







	

                                                                                                                                                                                                                                                                            
 


Español / Inglés inCompany 


















	

                                                
 


Videoconferencia 








en vivo y en directo 







	

                                                                                                                                                 
 


1 mes - 8 sesiones 








15/04 - 13/05/2024 







	

                                         
 


Lunes y Miércoles 








18:30 a 21:30 















 



2.750€ 





 










 



 Reserva tu plaza | Inicio: 15 de abril 2024 





 





-100€ Bonificación disponible por inscripción anticipada 











Más información
















Solicitar admisión

























Executive Program 














 



Chief Sales Officer.  





 








 



(CSO) 





 














Actualízate en los nuevos modelos de negocio y gestiona equipos de alto rendimiento. 














Recomendado para: Director y Gerente de empresa, Director Comercial y de Ventas, Director Ejecutivo, Director Territorial y Director de Marketing. 















	

                                           
 


Programa Certificado
por Sales Business School 







	

                                                      
 


Casos prácticos
de HARVARD BUSINESS PUBLISHING 







	

                                                                                                                                                                                                                                                                            
 


Español / Inglés inCompany 


















	

                                                
 


Videoconferencia 








en vivo y en directo 







	

                                                                                                                                                 
 


4 meses - 26 sesiones 








07/05 – 26/09/2024 







	

                                         
 


martes y jueves 








19:00 a 22:00 















 



6.500€ 





 










 



Reserva tu plaza | Inicio: 07 de mayo de 2024 





 





-100€ Bonificación disponible por inscripción anticipada 











Más información
















Solicitar admisión

























Executive 














 



Master in Sales.  





 








 



(MiS) 





 














El único Máster 100% especializado en Ventas, que te ayudará a impulsar tu carrera comercial. Conviértete en el Ejecutivo de Negocio del futuro. 














Recomendado para: Director Comercial, director territorial, Responsable y Gerente de Ventas, Asesor o Analista Comercial que necesite crecer y profesionalizar su carrera en Ventas. Responsable de Marketing que aspire o quiera tener responsabilidad de negocio. Perfil técnico e ingenieros que quieran ampliar sus conocimientos comerciales 















	

                                           
 


Programa Certificado
por Sales Business School 







	

                                                      
 


Casos prácticos
de HARVARD BUSINESS PUBLISHING 







	

                                                                                                                                                                                                                                                                            
 


Español / Inglés inCompany 


















	

                                                
 


Videoconferencia 








en vivo y en directo 







	

                                         
 


Horario ejecutivo 








19:00 a 22:00 







	

                                                                                                                                                 
 


11/06 – 10/10/2024 








4 meses - 31 sesiones 















 



7.500€ 





 










 



Reserva tu plaza | Inicio: 11 de junio 





 





-100€ Bonificación disponible por inscripción anticipada 











Más información
















Solicitar admisión

























Executive Program 














 



Liderazgo y Negociación. 





 














Fórmate con el Sistema de Liderazgo y Negociación con mayor reputación del mundo empresarial . 











Aprende las técnicas de Liderazgo y Negociación, el método más prestigioso del mundo empresarial. Adquiere las metodologías y habilidades prácticas y refuerza tus conocimientos de manera práctica en vivo y en directo, con el Simulador a tiempo real de Harvard. 
 









	

                                           
 


Programa Certificado
por Sales Business School 







	

                                                      
 


Incluye Simulador de Negociación Harvard. Everest V3 







	

                                                                                                                                                                                                                                                                            
 


Español / Inglés inCompany 


















	

                                                
 


Videoconferencia 








en vivo y en directo 







	

                                                                                                                                                 
 


7 sesiones 








14/05 - 04/06/24 







	

                                         
 


Lunes y Miércoles 








18:30h a 21:30h 















 



2.500€ 





 










 



 Reserva tu plaza | Inicio del Programa: 14 de mayo 2024 





 





-100€ Bonificación disponible por inscripción anticipada 











Más información
















Solicitar admisión

























Executive Program 















KAM & Liderazgo 
y Negociación.
 





Doble

Programa
 











* Key Account Management (KAM) y Liderazgo y Negociación
 





Certifícate como KAM de alto nivel y domina las nuevas técnicas avanzadas de Liderazgo y Negociación 









	

                                           
 


Programa Certificado
por Sales Business School 







	

                                                      
 


Incluye Simulador de Negociación Harvard. Everest V3 y casos prácticos
de HARVARD BUSINESS PUBLISHING 







	

                                                                                                                                                                                                                                                                            
 


Español / Inglés inCompany 


















	

                                                
 


Videoconferencia 








en vivo y en directo 







	

                                                                                                                                                 
 


15 sesiones 








2 meses 







	

                                         
 


Dos días a la semana 








18:30 a 21:30 















3.950€
 










 



 Reserva tu plaza | Inicio: 15 de abril 2024 





 





-100€ Bonificación disponible por inscripción anticipada 











Más información
















Solicitar admisión






















PROGRAMA CERTIFICADO (BDR)
 





Business Development Representative
 





Consigue identificar, atraer y captar nuevas oportunidades en el mercado. Implementa la metodología de BDR, técnicas y herramientas comerciales prácticas para conseguir tus objetivos.
 








PROGRAMA CERTIFICADO (SDR)
 





Sales Development Representative
 





Descubre la metodología de SDR para cualificar de manera efectiva cada oportunidad. Aplica los nuevos procesos de gestión de Leads, logrando mejores ratios de conversión Inbound.
 








PROGRAMA CERTIFICADO (AE)
 





Programa Account Executive 
 





Logra acelerar el cierre en la fase de negociación, analizando la tipología de cliente, necesidades, requerimientos, alcance, gestionando las objeciones e identificando al C-Level.
 








PROGRAMA CERTIFICADO (CS)
 





Customer Success Executive
 





Desarrolla y crea la relación con el Cliente, consiguiendo ratios crecimiento, a través de la metodología Diamond de gestión estratégica de clientes.
 




































. Financiación
 










Solicitar
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Descubre las opciones de financiación a particulares y bonificación para empresas de nuestra Escuela de Negocios
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. Financiación
 











Solicitar













Descubre las opciones de financiación a particulares y bonificación para empresas de nuestra Escuela de Negocios
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Alianza Estratégica
 
















La colaboración estratégica de nuestra Escuela de Negocios con Harvard Business Publishing nos ha permitido complementar los módulos y sesiones de nuestros Programas con contenidos y casos prácticos extraídos directamente de esta prestigiosa Escuela.
 








ir a medios
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Experiencia en Grandes Empresas
 








. Profesores de la Escuela de Negocios
 





	

 
Directivos de Éxito

	

 
Profesionales en Activo

	

 
Método de enseñanza Práctica

	

 
Experiencia en Grandes Empresas

	

 
Cargos con Responsabilidad en Ventas

	

 
Perspectiva Internacional












Conoce a los profesores










El alto nivel de nuestro profesorado nos ha permitido posicionarnos con un nivel de excelencia académica superior.
 














Opiniones de nuestros Alumnos .
 
















  






 





Anna Xapelli☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Excelente formación de alto contenido que se puede aplicar a la práctica ¡Profesores de alto nivel! 










Gemma Matallana Martin☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Formación muy intensa, profesores muy cualificados y contenido muy interesante y didáctico. En general muy contenta. 










Carlos Adame☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Muchas gracias a Sales Business School por el curso. Muy recomendable si te dedicas a la ventas como KAM!! 










Andrea Peral☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Ha sido un curso muy enriquecedor en el que he aprendido muchas técnicas, herramientas y tablas para poder gestionar mejor cada las cuentas clave. Mil gracias!! 










Mario Sierra☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Muy buena formación, contenidos muy completos, formadores de primera! 










Manuel Romero Hernández☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Muy ameno y mucha información útil. 










Sergio Jimenez Lopez☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Curso muy completo y tremendamente interesante!!! 










Victor Ruiz Mckenna☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Excelente experiencia, enriquecedora y más que aconsejable 










José Carlos Navarro☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Excelente formación, rica en contenido, casos y ejercicios prácticos y actuales. En general, cuerpo educativo muy motivador y grupo de trabajo (compañeros) de muy diversos sectores lo cual ha aportado muchos y diversos puntos de vista durante las sesiones. La plataforma on-line de trabajo muy intuitiva. Todo ello realizado en un horario compatible con el trabajo y la familia. 










Jonatás Santana☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Esta formación me ha proporcionado herramientas para tener una mayor comprensión y adquirir competencias en liderazgo comercial, estrategias y habilidades para la gestión de equipos comerciales. 










Ricardo Casanova Traseira☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Super experiencia y aprendizaje con un grupo de profesores y compañeros Top. Gracias! 










Mireia Mérida Vidal☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


CSO de SBS ha sido un curso interesantísimo, que me ha aportado insights, conocimientos y habilidades aplicables desde el minuto 1 en tu día a día como responsable de equipos de venta. Volvería a cursarlo! 










Delia Manzaneque☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Ha sido de las formaciones más completas y dinámicas a las que he asistido. A parte las clases y los ponentes, que han sido excelentes, todo el material extra es extraordinario.
Totalmente recomendable. 










Jordi Arteaga☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Una formación muy instructiva, con un profesorado altamente cualificado y con una experiencia de éxito en sus carreras profesionales que complementa y mejora los contenidos a la perfección. El funcionamiento de la plataforma es intuitivo y fluido, y la asistencia del personal de soporte de la escuela es realmente efectiva. 










Ruben de Lama☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Gran programa de formación y excelente experiencia.Los contenidos están totalmente actualizados y muy prácticos, a la vez que es impartido por grandes profesionales. Todo un acierto haber elegido SBS!! 










Sergio Martín☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Ha sido una formación intensa y divertida. Con muy buenos profesores y un gran equipo detrás para cualquier duda o necesidad. Me ha servido para aprender mucho y sobre todo para conocer y compartir con el resto de mis compañeros!!! 










Ingrid Pous☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Curso muy recomendable, he podido aprender herramientas que me servirán en mi día a día y ha cumplido muy bien mis expectativas 










Miguel Angel Jiménez☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Excelente programa, mucha información especializada 










José Pons☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Genial experiencia! Muy recomendable. Aprendizaje basado en “la vida real”. 🚀💙 










Guillermo González☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Ha sido una experiencia super genial me ha gustado mucho y en podido aprender de múltiples profesionales con años de experiencia como se hacen y se realiza la gestión del negocio 










Javier Caballero☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Increíble experiencia tanto con los profesores como con los compañeros! Un lujo aprender de los mejores!!! 










Javier Ruiz Olmeda☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Un Máster apasionante. Exigente y muy teórico. Vale la pena 










María Riaño☆☆☆☆☆
Consultor de Ventas Leer más
 


Excelente formación, totalmente aconsejable si estás en el mundo de las ventas 










Víctor Morales☆☆☆☆☆
Consultor de Ventas Leer más
 


Experiencia única, con un profesorado de gran nivel y conocimiento 










Zara Blanco☆☆☆☆☆
Consultor de Ventas Leer más
 


Un programa muy completo, 100% aplicable en tu día a día laboral y te llevas muchísimo contenido que ir repasando para sacarle todo el partido!!! 










Jesús Vargas☆☆☆☆☆
Consultor de Ventas Leer más
 


Fantástica experiencia !!!! La mejor formación!!!! 










Jesus Rivera☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Programa muy dinámico y divertido.
Clases muy dinámicas, con verdaderos profesionales y con casos de éxito. 










Raul Lorenzo Losada☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Bajo mi punto de vista muy recomendable!! 










Manuel Pérez☆☆☆☆☆
Master in Sales Leer más
 


Máster con un gran nivel de contenidos y profesores. Excelente 










Alberto Abreu☆☆☆☆☆
Master in Sales Leer más
 


Muy buena experiencia. La calidad de los profesores es muy alta. Ideal para aquellos que quieran mejorar y extender sus conocimientos en la estrategia comercial. 










Pilar Gallo☆☆☆☆☆
Master in Sales Leer más
 


Un Programa muy completo, con un panel de expertos espectacular. Gracias a todo el equipo de SBS 










Jordi Mas☆☆☆☆☆
Master in Sales Leer más
 


Segundo curso en SBS. En esta ocasión MiS. El contenido de la formación y el nivel de los docentes es fantástico. Las sesiones han resultado muy dinámicas y nos han dejado infinidad de herramientas para poner en práctica en nuestro día a día. Enhorabuena! 










Marta Gordon☆☆☆☆☆
Master in Sales Leer más
 


Muy buena experiencia!!!! Un gran equipo a todos los niveles. 










Josep Illamola☆☆☆☆☆
Liderazgo y Negociación Leer más
 


Una gran experiencia 










Antonio Galera☆☆☆☆☆
Liderazgo y Negociación Leer más
 


Excepcional, un contenido muy bueno y unos profesores con una amplísima experiencia. lo recomiendo mucho 










Jose María Fominaya☆☆☆☆☆
Liderazgo y Negociación Leer más
 


Curso interesantísimo en contenido y muy bien dirigido. Lo recomiendo sinceramente. Me ha encantado la diversidad de sectores profesionales de los que hemos participado que ha enriquecido el debate y el aprendizaje 










David Ferrer☆☆☆☆☆
Liderazgo y Negociación Leer más
 


Sensacional curso, el profesorado, la organización y el contenido excelentes. 










David Gonzalez☆☆☆☆☆
Liderazgo y Negociación Leer más
 


Programa muy dinámico y entretenido para aprender diferentes formas de liderazgo y negociación 










Mirelle González☆☆☆☆☆
Liderazgo y Negociación Leer más
 


Formación muy productiva y aplicable para mi desarrollo profesional. 










Sonia Delgado☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Una formación 100% aplicable. De gran ayuda a los que llevábamos desempeñando estas funciones de KAM con un criterio distinto. Un enfoque práctico, medible y con trazabilidad. Gracias por tantas herramientas. 










Ingrid Olga AsensioKey Account Management Leer más
 


Excelente programa de alto nivel, con un profesorado increíble!!. 
Los contenidos de gran valor y prácticos, que voy a utilizar en mi día a día para mejorar mi estrategia de trabajo. 
Gracias a SBS y una experiencia a repetir (con otra formación)! 










Jon Romero ZugazagaKey Account Management Leer más
 


Interesante curso donde se saca un buen aprendizaje aplicable en el día a día. 










José Manuel Varo☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Excelente experiencia de aprendizaje 










Gorka Gorostiaga☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Genial, al grano, directo, grandes profesionales. Obligatorio!! 










Carol Cortés☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Programa muy práctico con herramientas para utilizar en el día a día. 










Susana Alonso☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Ha sido un programa muy productivo.
Práctico!
MUCHAS GRACIAS A TODOS!!!
Profesores y compañeros 










Julio César González LópezKey Account Management Leer más
 


Bien organizado, contenidos muy amplios y magnífico seguimiento 










Mirelle González Rodríguez☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Formación muy productiva y aplicable para mi desarrollo profesional. 










Bianca Pinés Fernández☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Una experiencia muy satisfactoria y con increíble calidad de los docentes 










Jesica Cortés Amado☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Contenido y profesorado increíble, lo más importante herramientas prácticas! 










Lorenzo Martin☆☆☆☆☆
Key Account Management Leer más
 


Gran curso, todo muy aplicable.
Poco a poco iremos incluyendo todo en el trabajo con nuestros clientes 










Jacinto Benítez☆☆☆☆☆
Consultor de Ventas Leer más
 


Buena experiencia, aportación valiosa de conocimientos y experiencias 










Martin Wimmer☆☆☆☆☆
Consultor de Ventas Leer más
 



Una experiencia innovadora y enriquecedora, recomendable 100% 










Ismael Fernández☆☆☆☆☆
Consultor de Ventas Leer más
 


Una experiencia inolvidable, gran crecimiento profesional y personal. Gran equipo de profesionales. 










Jesús Giraldez☆☆☆☆☆
Consultor de Ventas Leer más
 


Ha sido una experiencia maravillosa. Muy enriquecedora y 100% recomendable.
Cambia a las personas 










Guillermo Bouffard☆☆☆☆☆
Consultor de Ventas Leer más
 


Gran Escuela con profesores súper profesionales y un amplio temario súper aplicable al día a día en el mundo de la consultoría 










Ronald Sousa Miliani☆☆☆☆☆
Consultor de Ventas Leer más
 


Tremendo master, totalmente recomendado, buena pedagogía y excelentes profesores, balance en teoria y practica, bastante aplicable 










Gustavo Mendes☆☆☆☆☆
Consultor de Ventas Leer más
 


Una buena experiencia que ha agregado mucho a mi desarrollo profesional. 










Lorena Romero☆☆☆☆☆
Consultor de Ventas Leer más
 


Ha sido una experiencia formativa increíble. Profesores titulados que ayudan mucho al entendimiento de las sesiones. Escuela muy recomendable para añadir conocimiento y formación 










Irene Pattinson☆☆☆☆☆
Consultor de Ventas Leer más
 


¡Brutal! Experiencia súper completa, un aprendizaje por partes de profesionales de pies a cabeza imposible de olvidar. Aún tengo material para seguir estudiando al menos dos años más, así que, ¡a por ello! 










Borja Pérez☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Muy buena experiencia, me ha servido no solo para ordenar muchos conceptos que tenía metidos en diferentes "cajones" sino que además de aprender he disfrutado muchísimo 










Ivan Mickevicius☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Mas que aprendizaje ha sido una excelente experiencia. No dudo que me aportará en lo profesional pero más aún como experiencia de vida. 










José Luis Lamas☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Fabuloso, contenido inmejorable con un claustro de profesores del más alto nivel. Un acierto para elevar las expectativas en mi carrera profesional 










Emilio García-Ibañez☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Gran equipo de profesores que comparten su amplia experiencia y conocimientos para hacerte mejorar como profesional.
Muy recomendable si quieres mejorar tus aptitudes de desarrollo de negocio. 










Javier Trujillo☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Un programa sumamente interesante que aborda aspectos fundamentales para quienes desempeñan roles de responsabilidad en ventas. Sus contenidos son altamente aplicables en tu rutina diaria. 










Maximiliano Vizgarra☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Un programa que toda persona que se desempeñe en ventas lo debe hacer.
Una gran experiencia y una infinidad de conocimiento adquirido. Lo recomiendo 










Eduardo Miguel☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


La mejor escuela en ventas, excelentes profesores y muy buen material, para crecer profesionalmente 










Marta Herrera☆☆☆☆☆
Master in Sales Leer más
 


Acabo de terminar mi formación en Master in Sales en Sales Business School y la recomiendo ampliamente a profesionales, sean managers o directivos, de marketing o comercial. Formación muy ambiciosa, intensa (mucho contenidos en pocas semanas), profesorado de 10 (profesionales de compañías de primer nivel), y muy buena organización.
Todo lo mejor para el equipo de SBS, a seguir así! 










Álvaro García☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Curso muy intensivo pero de muchísimo valor, aportando una visión y metodologías interesantes y necesarias para dar un salto en nuestro día a día 










Daniel Subirachs☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer y Master in sales Leer más
 


He tenido la suerte de poder cursar el programa CSO y después el MIS en esta fantástica escuela, los dos programas me han permitido consolidar mis conocimientos y lo han hecho de modo muy ameno, profesional y siempre con casos muy aterrizados a la realidad. Un lujo de profesores y personas que sin duda vale la pena conocer. Con ganas de realizar más formaciones en esta gran escuela.
Un lema que lo resume: disfrutar aprendiendo !! 










Nasim Moucharrafie☆☆☆☆☆
Master in Sales Leer más
 


Es innegable que salgo mucho más preparado y con los conceptos totalmente claros. Nuestro grupo era muy reducido y el profesorado es gente en activo que comparte su experiencia sin reservas. Lo recomiendo. 










Martín M☆☆☆☆☆
Master in Sales Leer más
 


Excelente experiencia, un curso muy completo y profesional. Muchas gracias! 










Natalia Hoyos☆☆☆☆☆
Master in Sales Leer más
 


Es un programa de gran Calidad. La formación de los profesores es de Máster universitario. Nada que envidiar. Una formación muy completa y dinámica. Muy recomendable para equipos comerciales , managers y directivos 










Fátima Escrivá☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Soy Fátima Escrivá de Romaní, estudiante y certificada en el Executive Program de CSO (Chief Sales Officer) y me ha parecido un viaje apasionante. A través de Clases Magistrales de Profesores Realmente Expertos he adquirido Conocimientos, Habilidades y Metodologías adecuadas para el desempeño del puesto. Las sesiones han sido apasionantes y debatidas. Los alumnos de alto nivel y los Casos Prácticos muy Interesantes ¡Muy Recomendable! 










Laura Donat☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Ha sido muuuuuy interesante y he aprendido mucho. El trabajo con el equipo ha sido genial. Aunque es mucho contenido en poco tiempo. Creo que este curso debería durar unas semanas más. Hay que estar preparados para estudiar!!! 










Montse Canevas☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Sales Business Schoool ha sido y es sin duda una apuesta ganadora, el elenco de profesores, las herramientas, la selección de compañeros y el contenido sin duda ya me acompañan para ser una mejor profesional. Gracias a Victor y a su equipo por este programa!! 










Christian Kohler☆☆☆☆☆
Chief Sales Officer Leer más
 


Una experiencia fantastica y con otros ejecutivos de diferentes sectores se aprende además mucho 










A. Javier Pineda Lázaro☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Gracias por este curso, es un placer aprender con vosotros 










Javier Gomez☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Increíble experiencia, unos profesores con muchísimo conocimiento de la materia, cantidad de recursos a disposición del alumno y sobre todo una atención de 10!! Dar las gracias a todo el equipo SBS!! 










Javier Figuerola☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Un placer aprender con los grandes!! 










Luis Lopez Bravo☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Sencillamente espectacular. Para mi, un antes y un después. Sentirme que puedo ayudar a muchas personas 










Adrián González☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Tras haber terminado el Programa Consultor de Ventas, me siento muchísimo más preparado, con coherencia y profesionalidad para poder cubrir las necesidades de mi cliente.


Rodeado por perfiles de alto éxito:
compañeros, profesores, profesionales de SBS.


Para mí, ha sido un placer poder participar y aprender de lo necesario para ser un Consultor de Ventas, he adquirido muchas competencias nuevas y herramientas para poder llevar a la práctica.


Muy recomendable! 










David Jurado☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Empezaba de cero en el mundo de las ventas y ahora tengo un montón de herramientas y muchísimo aprendizaje.
Lo mejor los compañeros y los profesores siempre con pasión de enseñarnos!!! 










Olga Alfonso☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Formación muy completa en términos de materiales proporcionados y elenco de profesores. Los profesores tienen una larga trayectoria lo cual logran transmitir en sus clases; además, es remarcable su accesibilidad. La plataforma que utilizan es intuitiva y fácil de usar. Por mi parte, repetiría la formación con Sales Business School. 










Olga Alfonso☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Formación muy completa en términos de materiales proporcionados y elenco de profesores. Los profesores tienen una larga trayectoria lo cual logran transmitir en sus clases; además, es remarcable su accesibilidad. La plataforma que utilizan es intuitiva y fácil de usar. Por mi parte, repetiría la formación con Sales Business School. 










Pedro Suárez☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Formación muy recomendable. El curso es muy completo en cuanto a contenido teórico y práctico, los profesores son excelentes y las sesiones muy dinámicas. Enormemente agradecido por todo lo aprendido. Muchas gracias! 
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Pamela García González☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Excelente formación de Venta Consultiva, grandes maestros que no sólo dan toda la teoría sino que la ponen en práctica durante las diferentes sesiones. 
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Lucia Peris☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Ha sido un acierto hacer el curso Key Account Management. No puedo estar más contenta y sentirme más preparada para lanzarme a mi nuevo desafío. Gracias SBS por estas sesiones y gracias a todo el equipo por vuestra ayuda constante. 










Raquel Vera☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Una experiencia increíble, muy enriquecedora y muy recomendable …💯!!!
Una visión del rol de KAM desde diversos sectores !!! 
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Marta Olariaga Romero☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Una gran formación 










Comercial Farlabo☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Me ha gustado muchísimo, experiencia fabulosa muy dinámica y con grandes profesores.
Muchas gracias 
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Inma Orea☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Ha sido una experiencia fantástica y muy enriquedecora de cara a complementar mi formacion y expriencia en venta. La calidad de los contenidos asi como del profesorado excelente y deseando poner en practica todas herramientas y nueva visión aportada durante el curso y con los debates entre compañeros. Sin duda una muy buena opcion para mejorar tus habilidades de Venta Consultiva. 










Pamela García González☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Excelente formación de Venta Consultiva, grandes maestros que no sólo dan toda la teoría sino que la ponen en práctica durante las diferentes sesiones. 
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Marina Igarka☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Gran experiencia. Programa CSO febrero 2023, ha superado las expectativas con creces. Gran grupo de profesores, buena metodología, amplio material disponible e interés por el alumno.
Grupo de compañeros de gran nivel, de los que aprender y mejorar en cada sesión.
Muchas gracias a todos. 










Antonio Perez☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Muy recomendable si quieres ampliar conocimientos sobre la metodología de ventas. Profesorado dedicado y experimentado con una base documental y diario de ventas en gran cantidad de sectores!! Muy agradecido por mi paso por la escuela, y el conocimiento adquirido! 










Mariano Ferrandez☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Experiencia enriquecedora, grandes profesionales que me han inspirado para ser mejor profesional y seguir actualizando mi perfil académico! 










Matilde de las Rivas☆☆☆☆☆
 Leer más
 


El contenido del curso es excelente: material, formadores, atención y calidad humana de compañeros y profesores. Es impresionante la cantidad de contenido, teórico y práctico, que se abarca, de forma coherente e integrada, en sólo unos meses, y lo aplicable que es en el día a día laboral. No os lo penséis y dad el paso, merece la pena el esfuerzo! 










Jordi Mas☆☆☆☆☆
 Leer más
 


El contenido de la formación y el nivel de los docentes es fantástico. Las sesiones han resultado muy dinámicas y nos han dejado infinidad de herramientas para poner en práctica en nuestro día a día. Enhorabuena! 










Eva Pareja☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Ha sido una experiencia transformadora y muy enriquecedora. Ha superado mis expectativas. Excelentes docentes y excelente organización. He cursado CSO. 100% recomendable. 
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Nacho Grieco☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Excelente curso. El nivel académico de los profesores y de los alumnos. El material compartido en las clases y en la plataforma virtual. El nivel de profesionalismo en todo momento 
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Andrea Perez☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Excelente, muy buenos profesores, un programa realmente enriquecedor y un grupo excepcional. 










Juan Pérez Cutillas☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Ha resultado una experiencia extraordinaria, todo comercial debería subir de nivel. Y esta formación sin duda alguna es la herramienta definitiva para mutar de vendedor a Consultor de Ventas. 










Susan López☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Conocimientos nuevos y de muchísimo aporte para asesorar a nuestros clientes. Agradezco a los profesores y compañeros que han ayudado en este proceso de certificación. Gracias totales. 










Alex Solano☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Formación muy completa en todos los ámbitos de la venta. Muy recomendable! 










Esteve Estrada Romaguera☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Enriquecedor, emocionante y altamente práctico 
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Marc Sender☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Curso top si quieres transformarte en un consultor de ventas. Ahora toca poner en práctica todo lo aprendido. 










Junior Miguel Mapo☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Muy agradecido de los conocimientos impartidos dentro de todo el curso. Muchas gracias por este nuevo enfoque de parte de todos los profesores. 
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Irene Gallego☆☆☆☆☆
 Leer más
 


He sacado muchas ideas en la certificación de consultor de ventas y adquirido metodologías de ventas aplicables en mi día a día 
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Jordi Franco Moral☆☆☆☆☆
 Leer más
 


El resultado de las ventas tiene un porque, gracias por el enorme aprendizaje 
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Montse Piñeiro☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Un programa práctico, muy productivo y con grandes profesionales que hacen de él una experiencia muy amena. Gracias! 










Sergi Puig☆☆☆☆☆
 Leer más
 


La experiencia con el curso de KAM, a sido muy satisfactoria.
Las clases en vivo son muy participativas con excelentes profesionales y un material e herramientas excelentes. 










Fernando Lariño Rodríguez☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Programa y escuela muy recomendables. Innovadores, prácticos, amenos y aplicables. 










Montse Piñeiro☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Un programa práctico, muy productivo y con grandes profesionales que hacen de él una experiencia muy amena. Gracias! 










Silvia Zapico Fernández☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Buen programa KAM!! Mucho contenido y muy útil! 










Silvia Zapico Fernández☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Buen programa KAM!! Mucho contenido y muy útil! 










Sergi Puig☆☆☆☆☆
 Leer más
 


La experiencia con el curso de KAM, a sido muy satisfactoria.
Las clases en vivo son muy participativas con excelentes profesionales y un material e herramientas excelentes 










Carlota Perez Marina☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Curso muy interesante donde nos han ensenado conceptos muy importantes para nuestro día a día 










Pedro Villa Cutillas☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Excelente nivel de profesores que te aportan su gran experiencia en múltiples sectores y con unos contenidos de alta calidad. 










Genoveva Fernandez-Carnicero☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Un programa muy completo para entender las ventas desde otra perspectiva, y su relación con todos los departamentos de la empresa. Los ponentes son de alto nivel y consiguen además hacer muy amenas las sesiones. Cuentas como soporte con una plataforma cargada de contenidos de calidad y herramientas prácticas. Recomendable! 










Manuel Gavaldon☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Gran calidad en el profesorado y contenido que se imparte. Los compañeros excelentes, nutren el programa y ayudan al crecimiento del mismo. Me alegra haber hecho el curso y así aprender muchas cosas nuevas. 










Laura Garcia☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Excelentes sesiones de la mano de grandes profesionales,
conocimiento, herramientas y talleres para poner en práctica la formación. En mi caso particular he tenido la suerte de compartirlo con un gran equipo de compañeros. Gracias! 










Eduardo García☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Tardé algunos años investigando para encontrar el curso ideal sobre ventas y más específico como Ventas Consultivas hasta que encontré esta institución. Las técnicas de venta, metodología y cursos son especialmente dirigidos a obtener más y mejores ventas. Además que los grupos y calidad de personas y profesores te invitan a aprender más.
En lo personal, he utilizado ya estas herramientas con resultados positivos y sé que tendré más en un futuro. Muy recomendable. 










Jose Antonio Hernández Carvajal☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Ha sido una verdadera experiencia formativa y personal al compartir con unos profesores excepcionales con Víctor a la cabeza y unos compañeros excepcionales. Verdaderamente se aprende viviendo esta experiencia práctica. 










Víctor Serrano☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Experiencia inolvidable. Un grandísimo equipo detrás, con unas sesiones entretenidas, dinámicas, con mucho aprendizaje. El profesorado increíble y los compañeros un gusto.
Repetiré otro módulo seguro! 










Jesús María Jurado Núñez☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Excepcional grupo de personas encargadas únicamente de que te conviertas en un auténtico consultor de ventas. Gracias a todos. 










Daniel Gonzalo Cardelo☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Una experiencia de máximo valor para el crecimiento profesional y personal y un camino de aprendizaje que me permitirá seguir dando lo mejor de mí a todos mis clientes. 100% recomendable. 










Cristina Garrido☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Ha sido una experiencia genial en todos los sentidos; equipo de alumnos, formador, aprendizaje adquirido, además muy, muy ameno y práctico. Desde luego lo recomiendo al 100% 










Diego Pineda☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Es la mejor experiencia que he vivido , muchísimas gracias a Víctor Costa y a todos los profesores del programa de Consultor de ventas , para mí hay un antes y un después. 










Jonathan Vilchez☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Fenomenal, totalmente recomendable. Profesores muy cualificados y un contenido de muchísima utilidad para nuestro trabajo diario. 










Carmen ArCe☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Una experiencia total para conocer el proceso de la venta en todo su recorrido e iniciar el proceso para convertirte en un buen consultor de ventas 










Filo garrido☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Formación muy completa y adaptada al mercado actual. 

 Puesta en marcha de ideas desde el primer momento. 

 Profesorado muy cualificado. Muy satisfecha con la experiencia. 










Patricia Cobo☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Contenido muy completo.

Visión bastante amplia de lo que significa el proceso de ventas adaptado a cualquier tipo de empresa.


Refuerza los conocimientos y aporta seguridad en las labores de tipo comercial 










Igor Vazquez☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Una gran experiencia, con un enorme equipo de profesionales, tanto de profesores como de compañeros de curso... 










Sara Masnou Cortijos☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Es una formación 360 que toca todos los esenciales de un CSO. Ameno, practico y con ponentes de 10! Súper recomendable! 










Jessica Silva☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Gran experiencia. 
 Muchos conocimientos seleccionados, especialmente para esta figura en las empresas Chief Sales Officer. 










Manuel Granado☆☆☆☆☆
 Leer más
 


El programa Chief Sales Officer de Sales Business School es muy completo. Gran calidad en el profesorado, así como en el contenido que se imparte. 
 
 Los compañeros muy experimentados que hace que el resultado del mismo haya sido óptimo y hayamos podido aprender muchas cosas nuevas. 










Mayca Rebollo☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Una gran aula virtual con excelentes ponentes que te dan una visión nueva del nuevo Director de Ventas. Su lema es ¨este curso es para vosotros¨ y se ha cumplido al 100%. Gracias SBS por la experiencia. 










Angel Verdeja☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Excelente programa de Chief Sales Officer! 
 Muy recomendable 










Daniel Subirachs☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Un gran curso, que me ha permitido consolidar mis conocimientos y que lo han hecho de modo muy ameno, profesional y siempre con casos muy aterrizados a la realidad. 
 
 Un lujo de profesores y personas que sin duda vale la pena conocer. Con ganas de realizar más formaciones en esta gran escuela. 










Manel Moliner Estrada☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Brillante programa.

 Muy útil para el día a día del CSO 










Pablo Alvarez☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Un curso imprescindible si para cualquier responsable de ventas.

 Enhorabuena a SBS por este programa. 










Jonathan Vilchez☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Fenomenal, totalmente recomendable. 
 
Profesores muy cualificados y un contenido de muchísima utilidad para nuestro trabajo diario. 










Carmen Arce☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Una experiencia total para conocer el proceso de la venta en todo su recorrido e iniciar el proceso para convertirte en un buen consultor de ventas. 










Filo Garrido☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Formación muy completa y adaptada al mercado actual. 
 
Puesta en marcha de ideas desde el primer momento. 

Profesorado muy cualificado. 
Muy satisfecha con la experiencia. 










Arturo Menéndez☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Totalmente recomendable el curso de ventas B2B. 

 Enseñan una buena metodología y herramientas para desarrollarla. 
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Rubén Parra Alonso☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Una experiencia que ha ampliado mis conocimientos y ha superado mis expectativas. 










Ismael Cabra☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Contenido muy válioso e innovador para aplicar en empresas. 

 Conceptos muy útiles,prácticos y actuales que ningún curso me había ofrecido hasta ahora. 










Fernando Paladini☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Recomiendo encarecidamente el programa. 
 
La calidad es excelente y el personal que hay detrás es realmente de apoyo. 

Me gustaría agradecer al coordinador del programa Nacho que, a pesar de algunos problemas técnicos, me ayudó hasta que el problema fue resuelto. 

Muchas gracias. 










Olivia White☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Un curso con excelente herramientas. 

Soy Inglesa y ha sido un curso perfectamente entendible y aplicable a mi trabajo. 

 En mi empresa, ya hemos introducido la nueva metodología que está generando resultados muy positivos. Mil gracias a todo SBS Equipo. 










Marta Ferrández☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Muy recomendable. 
 Un programa muy completo y con unos profesores con una gran experiencia y de los que vale la pena aprender. 










Alba Freire☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Una experiencia enriquecedora.

Una formación para su aplicación práctica desde el primer día. 










Ambar H☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Excelente curso de KAM. La experiencia de los docentes hace que esta academia sea una de las mejores como bien leí en otros comentarios.
¡Recomenda! 










Vicente R.C.☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Gran experiencia y genial equipo docente. Muy recomendable para empaparse en metodología de ventas actualizada. 










David Lopez☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Una fenomenal experiencia. Programas muy aplicables en el día a día y un magnífico equipo de profesionales. 










Natalia Galiano☆☆☆☆☆
 Leer más
 


He realizado la formación online y es totalmente recomendable. Los profesores son grandes profesionales, el contenido es realista y muy muy util y los casos de estudio muy interesantes. El grupo también nos ha permitido aprender mucho los unos de los otros en sectores que no eran parecidos.
La experiencia ha sido muy buena.
Enhorabuena al equipo 🙂 










Mario Machin Armas☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Experiencia maravillosa y espectacular por la calidad del contenido y sobre todo por la profesionalidad y actitud de los profesionales que imparten. 










David Alcoy☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Excelente revisión del modelo de trabajo del KAM, buena estructura recoge de forma clara las necesidades que tenemos en nuestros negocios y facilita herramientas super útiles. RECOMENDABLE 










Javier Mendoza Martin☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Formadores del más alto nivel profesional. Una excelente atención y un programa que fusiona metodología innovadora y clásica.
Repetiré en futuras formaciones. 
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Jose Manuel Saenz Garcia☆☆☆☆☆
 Leer más
 


El programa certificado CONSULTOR INDEPENDIENTE impartido por SALES BUSINESS SCHOOL está muy bien estructurado, cuenta con profesores top y me ha aportado metodologías y herramientas con una clara aplicación práctica. 










Javier Martín López☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Curso de CV 1000% recomendable. 

Contenido, profesores, material.... 

¡Si te lo estás pensando, hazlo! 

¡No lo dudes!
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Víctor Galino☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Pues sorprendente sería la palabra, Muy útil y ameno, Muchos conceptos y metodología aprendida, y de aplicación inmediata en lo profesional. 

Me ha faltado una sesión más, comprendo que si la pusieran, continuaría faltándome otra sesión más :).
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Victoria Cordon☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Gran formación con unos estupendos profesionales.

Casos prácticos y material complementario que te hacen visualizar mucho mejor la teoría y poder ponerla en práctica en tu trabajo.
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Cristina Tello Pérez☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Ha sido una experiencia muy buena, que ha materializado muchas cosas que tienes interiorizadas en metodología. Muy práctico!!! Me ha encantado 










Marieta Muñoz☆☆☆☆☆
 Leer más
 


El curso me ha parecido muy interesante, he aprendido cosas que no sabía, ameno y muy completo. Ha superado mis expectativas porque al ser online no esperaba que fuera tan completo ni que estuviera tan personalizado.

El material creado para el mismo es muy práctico, los profesores son encantadores y se te pasa volando.
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Jose Fernandez Valor☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Programa muy recomendable para comprender el papel del consultor de ventas y marcar la diferencia 










Laura De Frutos☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Gran formación con unos estupendos profesionales.

Casos prácticos y material complementario que te hacen visualizar mucho mejor la teoría y poder ponerla en práctica en tu trabajo.
 










Ruben Ferrer☆☆☆☆☆
 Leer más
 


¡El mejor curso de ventas del mercado!

Los consultores son de máximo nivel y la parte administrativa facilita cualquier problema que puedas tener.
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Mauricio Chona Quevedo☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Sin lugar a duda una de las mejores inversiones que he podido hacer, grandes instructores con amplia experiencia, grandes compañeros y múltiples herramientas para hacer cada día mejor nuestro proceso comercial.
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Francesc Sonnenstein☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Formación muy completa, engloba el proceso integral , aporta documentación exquisita soportado por unas sesiones online de primer nivel
 










Isaac Perera Nuñez☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Fantástica Experiencia. Festival de enseñanza y sabiduría
 










María Rojas de la Iglesia☆☆☆☆☆
 Leer más
 



El trato es muy humano y las herramientas y conocimiento que te llevas son realmente útiles y aplicables al día a día. Además el horario y duración facilitan la conciliación. Muy recomendable
 










Carlos Alberto Barrena García☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Buena formación para saber cómo ser un consultor de venta.
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Ana Manzanares☆☆☆☆☆
 Leer más
 



He realizado recientemente el Programa de consultoría en Ventas y tanto el contenido como los profesores han sido de 10
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Víctor ☆☆☆☆☆
 Leer más
 



El Programa de Consultor de ventas de la Sales Business School ha sido una inversión excelente. Me ha aportado una visión muy amplia sobre el mundo de las ventas que desconocía totalmente, y me abre muchas posibilidades de cara a mi nueva etapa como emprendedor en un entorno cambiante
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Mònica F. Gallart☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Una escuela de negocio que permite a los que nos apasiona la venta podamos seguir formándonos, adquiriendo nuevos conocimientos, experiencias prácticas de éxito en el mercado. Además, nos conectamos con otros profesionales haciendo networking que nos puede ayudar profesionalmente sin duda.
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Amor Martos☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Un programa completo a nivel de conocimientos de consultoría de venta que no es lo mismo que de comercial. Aprender metodologías y herramientas, que te aporten valor en tus valoraciones y propuestas de valor a tus clientes muy efectivas. Equipo de profesores muy reconocidos en sus sectores con un amplio abanico de conocimientos y muy humanos.
 











[image: David Sánchez]




David Sánchez☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Una formación de calidad, con mucho y buen contenido y profesores con mucha experiencia. Muy recomendable para entornos de venta B2B
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Juan Pérez☆☆☆☆☆
@username Leer más
 



Totalmente recomendable!!! Muy ameno y con profesores, muy profesionales. Todos los temas muy constructivos y del día a día.
 










Berta Setien☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Una formación estupenda impartida por profesionales con mucha experiencia que acercan casos reales de los que se aprende mucho. ¡Una gran experiencia!
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Miguel Ángel García Pérez☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Gran escuela donde con clases magistrales sobre ventas junto con un trabajo intenso en múltiples casos reales he aprendido un montón sobre cómo mejorar en ventas. Altamente recomendable si quieres convertirte en un verdadero consultor de ventas. Profesionales excepcionales.
 










Francisco González☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Aparte de sus contenidos, que son fantásticos y muy completos, los profesores disponen de una gran experiencia en el ámbito en el que están, además, gracias a que han trabajado en empresas de renombre, he podido absorber toda la experiencia que tenían. Gracias por todos vuestros conocimientos, me ha ayudado a mejorar en el ámbito de Ventas. 
 










Ana Ortiz☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Una visión muy interesante de la profesión de consultoría de ventas. Lo recomiendo a todo aquel o aquella que quiera refrescar y aprender nuevos conceptos y tener una visión fresca y actualizada de la profesión.
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José Miguel Ojeda☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Me ha gustado mucho el programa de certificación en ventas. No esperaba tanta información y técnicas que se pueden aplicar desde el primer día. Además, mucho material y bibliografía para descargar. Lo recomiendo para cualquier profesional que necesite dedicarse al mundo de las ventas o cualquier emprendedor.
 










Paul Devlin☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Llegué con pocos conocimientos técnicos en cuanto a ventas. Estaba rodeado de gente con muchísimo recorrido en el mundo de sales. Pensaba que me iba a sentir fuera de lugar, pero desde minuto uno me involucró, me animaban y me ayudaron a estar a su nivel.

Una experiencia inolvidable y el mejor comienzo posible para mi carrera como consultor de ventas. Gracias!
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Mar Pérez☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Mi experiencia ha sido en streaming, vía Zoom. Pero estaré encantada de conocer las instalaciones cuando pase por Madrid.
Ha sido un placer compartir estas semanas tanto con los profesores como los compañeros nuevos que he conocido. ¡Recomiendo 100% hacer el programa! 










Ana Torres Rivas☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Motivador y muy completo.
Te da una visión de la venta consultiva 360.
 










David Beneitez☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Modelo de formación diferencial, programación perfectamente combinable con el horario de trabajo. Formadores y equipos técnico-administrativo dispuesto y servicial. una gran experiencia con el programa de formación para consultores de ventas, desaprender para crecer! 










Alfonso Fernández Martínez☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Muy agradecido. Os recomiendo totalmente esta formación. El equipo consultor es muy profesional y os en enriquecerán con sus conocimientos y experiencias. Gracias Sales Business School. 










Fernando Martínez☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Escuela de Consultoria de Ventas líder en el mercado de la formación, personalmente he tenido la posibilidad de enriquecer mi formación con un curso en el que hemos aprendido e implementado grandes técnicas de gran utilidad. 










Camilo Garavito☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Oferta académica impartido por un profesorado de elite enfocado la formación de profesionales de la consultoría de ventas. No hay programa similar ofertado en ninguna escuela de negocios, ni facultad. 










Juan Alberto Garrido Parras☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Muy buena experiencia. Muy recomendable para todas las personas que pertenezcan al equipo de ventas y quieran profesionalizar esta magnífica profesión como es la de VENDEDOR 










Pablo BM☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Estupenda formación, con ponentes de un nivel profesional muy elevado. Igual que los compañeros, lo que hace que la experiencia general sea muy fructífera. 










Javier A.☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Es una formacion esencial que deberia de hacer todo consultor de ventas y comerciales. Un equipo estupendo de profesionales que hacen de este curso, una herramienta de muy alto nivel 










José Policarpio☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Ha sido una experiencia muy positiva donde destacaría la alta calidad del profesorado, el temario muy claro y detallado para el proceso de venta consultiva, repetiría. 










Juan Luis☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Aportación de un método. 










Carmen Ramos☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Una experiencia inolvidable. Me sentí acompañada por los docentes en todo el proceso y desarrollo del curso. 










Alejandro Alén García-Bermejo☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Totalmente recomendado para los responsables de ventas que quieran evolucionar 
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Borja Rodríguez☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Altamente recomendable si te dedicas a la venta, consultoría, o cualquier rol en el que tengas que proponer soluciones, proyectos o innovación. No puedo estar más satisfecho. 










Julio Jimeno☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Una experiencia muy positiva, que te abre la mente para mejorar en las skills de un buen consultor. 










Victoria Cordon☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Ha sido una experiencia maravillosa, constructiva al máximo, todos los días, todas las sesiones. Aprendiendo con los Mejores.
 










Guillermo Cano Villanueva☆☆☆☆☆
 Leer más
 



La verdad que merece la pena hacer un curso con ellos. Grandes profesionales, buenos programas y gran trato y atención. Seguiremos creciendo juntos. 










Mati Rodriguez☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Muy contenta con esta formación, he aprendido muchas cosas de grandes formadores. ¡Un lujo de profesores! 










Javier Bécares☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Una gran experiencia donde seguir aprendendiendo con grandes profesionales 
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Antonio Espinosa☆☆☆☆☆
 Leer más
 


¡Excelentes profesionales! Alto nivel de los ponentes. Totalmente recomendable!! Bravo. 










 Eduard Martinez☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Un gran team de maestros. 










Víctor Martin☆☆☆☆☆
 Leer más
 


Formación de calidad y aplicabilidad 
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J. Norberto Morales S.☆☆☆☆☆
 Leer más
 



Para mí un imprescindible en las escuelas de negocios de alto valor, con una importante profundización en contenidos comerciales.

He disfrutado muchísimo cursando el Programa de Consultor de Ventas. Absolutamente recomendable.
 










Carlos Martín☆☆☆☆☆
 Leer más
 



El programa ha puesto a mi disposición herramientas de consultoría que he podido aplicar a mi desempeño profesional de forma inmediata y con facilidad. 

La documentación de apoyo se ha convertido en un recurso útil, en formas que no había previsto. Muy satisfecho.
 










 Anterior



 Siguiente













[image: google verified reviews]
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Manuel Granado NietoTerritory Business Manager - John Deere Leer más
 


Ha sido un programa muy completo y con unos compañeros y profesores de mucho talento.



Un placer haber podido formar parte del mismo y seguir aprendiendo cada día. 
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Daniel Subirachs Guix Managing Director - Karl Dungs Leer más
 


Agradecimiento, profesionalidad, organización, empatía y un sinfín de palabras positivas que describen esta escuela y sus magníficos docentes que no tienen reparo algo en transmitir sus amplios conocimientos y hacer que el alumnado crezca, mejore y lo pueda aplicar en su día a día. 
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Daniel Subirachs Guix Managing Director - Karl Dungs Leer más
 


El tiempo ha pasado volando y nos quedamos con una calidad humana y profesional de todo el profesorado y unos magníficos compañeros de estudio que sí ya brillaban, ahora lo harán mucho más. 

Seguiremos en contacto y mejorando el camino juntos. Ahora tenemos nuevas herramientas y muy buenos consejos en nuestras cajas de herramientas para gestionar el futuro. 
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José Garcia/jvictorgmunoz/ Leer más
 


Todo un orgullo poder contar con una certificación profesional en Ventas gracias a Sales Business School .

Sin duda alguna, algo necesario a día de hoy para conseguir mejorar la imagen de los comerciales en el mercado de trabajo.
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José Garcia/jvictorgmunoz/ Leer más
 


La venta es un arte que se aprende, se vive y es sumamente gratificante donde todos pueden ganar. Y es nuestra obligación transmitirlo así para que se nos valore.

ATDP COMPAÑEROS! 💪💪
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Javier MartínDelegado Comercial Enriel CASTROL Industrial en Castilla y León Leer más
 


Orgulloso, feliz y agradecido... He finalizado con éxito esta increíble formación de Consultor de Ventas en Sales Business School. Mil gracias a todo el equipo de SBS, a todos los formadores y en especial a Víctor Costa. 

No sólo han impartido de una manera amena, participativa (incluso divertida) todas las materias, sino que lo han hecho transmitiendo una pasión contagiosa por las ventas y todo lo que implica (métodos, relaciones, clientes...). 
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Javier MartínDelegado Comercial Enriel CASTROL Industrial en Castilla y León Leer más
 


Una de las palabras más repetidas durante la formación fue "diferenciación"... Este programa te ayuda a conseguirlo! Y qué decir del grupo de compañeros con los que he tenido la increíble suerte de coincidir... Completando y aterrizando los conceptos con sus experiencias profesionales.
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Héctor NavarroBusiness Development & Sales Manager en Phidias ® Leer más
 


¡Gracias a los profesores, organización y compañeros! 

Me he sentido en verdad como enano sobre hombros de gigantes con todo lo aprendido. 
Ahora toca aplicar lo aprendido!!
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Vanessa RodríguezSales Executive Healthcare at Orliman Leer más
 


Un auténtico placer conoceros tanto a profesores como a compañeros. Curso muy recomendable con oportunidad para seguir creciendo en ventas.. .

Grandes profesionales en ventas con mucha experiencia y compañeros espectaculares..Enhorabuena 👏👏👏
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Victoria Cordón/victoriacordon/ Leer más
 


¡Me alegra contaros que he finalizado mis estudios de Consultor de Ventas. 

Técnicas y Habilidades avanzadas en Ventas para una Relación con el Cliente en Sales Business School! 
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Victoria Cordón/victoriacordon/ Leer más
 


Este logro es de todo este maravilloso Equipo y, sobre todo, de unos extraordinarios profesores, que nos han llevado en volandas durante todo el curso. 

Inspirándonos, apoyándonos, dándonos ejemplo de todos los procesos de la Venta Consultiva, escuchándonos, manejando nuestras circunstancias, aportando feedback, y mostrando todo su Compromiso. 
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Matilde Rodriguez Lopez-mesasMobility SLR - Service Line Representative Leer más
 


¡Me alegra contaros que he finalizado mis estudios de Consultor de Ventas - Técnicas y habilidades avanzadas en ventas para una relación con el cliente en Sales Business School! 
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José Antonio Álvarez LópezKey Account Manager at LABORATORIOS HARTMANN SA Leer más
 


Muchas gracias a todo el equipo de Sales Bussines School por el alto grado del curso impartido.

 He aprendido mucho dado el elevado nivel de los profesores y de todos los compañeros que me han aportado y enriquecido.
 










Beatriz Rosa Suárez Delegada especialista en Astellas pharma Leer más
 


Magnífico curso completísimo y enriquecedor. 

Sin duda, uno de las mejores formaciones que he hecho a lo largo de mi vida profesional. Gracias Sales Business School
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Cristina TrelloDirector Ventas y Desarrollo de negocio Wizeline Leer más
 


Renovarse o morir 😂. Gracias a mis compañeros han sido un lujo. En la venta hay que seguir formándote siempre. Me ha ENCANTADO el curso. La estructuración del contenido, la elección de los temas y la aportación de herramientas reales.

Mi especial mención de los profesores, que me han gustado mucho en general, a Nacho Perez, Carlos Frutos y Jairo...me habéis hecho mejor consultora vendedora!
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Maze-one España/incubeta-maze-one-españa/ Leer más
 


La semana pasada nuestro equipo de ventas finalizó el Programa Certificado Consultor de Ventas llevado a cabo por la Sales Business School.

En Incubeta apostamos por la formación de nuestros equipos de manera continuada y con los estándares de calidad que queremos. 🌟 
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Maze-one España/incubeta-maze-one-españa/ Leer más
 


Somos conscientes de los beneficios que aporta a nivel corporativo y para nuestros clientes, a quienes gracias a este curso, podremos ayudarles y ofrecerles mejores soluciones que resuelvan sus problemas y satisfagan sus necesidades en cada momento. 💡
 Gracias a nuestro equipo por su compromiso constante. ¡Seguimos! 💪 
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Síguenos en Linkedin



















Hablan
sobre nosotros 
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Hablan sobre Nosotros
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Empresas
 





. Programas In-company
 




















Formación para Empresas bonificada
 
















	

                                                      
A medida y personalizado

	

                            
Posibilidad de piloto previo

	

                                     
Test de Nivelación (SMAT)

	

                                                
Presencial | Webinar | Plataforma Online

	

                                                                                                                                                                                                                                                                            
Español / Ingles












Forma a tu equipo de ventas
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Testimoniales
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AccentureEva Garcia Aguilar
Learning & Leadership Development Lead Iberia Leer más
 



Trabajar con Víctor y su equipo ha sido toda una experiencia. 

Gran flexibilidad para adaptar sus programas a nuestros objetivos y agilidad en encontrar soluciones a los retos de una gran firma como la nuestra. 

Como elemento diferencial destacaría las mediciones rigurosas y los seguimientos individualizados que realizan con tanto mimo y dedicación
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Caser SegurosMiguel Aldalur Grien
Director Comercial y Marketing Vida y Pensiones Leer más
 



Victor Costa que pertenece a la Sales Business School, hemos conseguido educar, formar e implantar un método de venta consultiva a los equipos de negocio. 

Nos hicieron ver qué es muy necesario entender que la venta no es monoproducto en el mundo de Vida y Pensiones, que requiere procesos y sistemáticas que mejoran el acercamiento al cliente para mejorar la oferta adecuada a cada uno.
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DigitalEuropeLuis Pardo Cespedes
Executive Board Member Leer más
 



Uno de los cambios más relevantes del nuevo mundo digital es la venta. 

Si quieres adaptarte y crecer profesionalmente fórmate con Victor Costa y su equipo de Sales Business School. Tu retorno de la inversión está garantizado.
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CommvaultGabriel Martin
Area Vice President EMEA Leer más
 



En un mundo tan competitivo como la venta, el factor diferencial es definitivo. El programa de Sales Business School es la mejor opción para poder adquirirlo. 

Formarte con Victor Costa y sus Consultores. Es una garantía.
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IFEMAEva Garcia Aguilar
Responsable de Talento  Leer más
 



Ponernos en manos de Victor Costa y su equipo para enfrentarnos al reto de la evolución y transformación digital en nuestro sector, ha sido una decisión más que acertada.

Su metodología resulta tan profesional como adaptable a la compañía, poniendo el foco en la persona y en los resultados de negocio, que garantiza la evolución en la propuesta de valor comercial. Una experiencia más que recomendable y un aprendizaje 360.
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MobentisJuan Manuel F. Alvarez
Channel & Sales Manager Iberia Leer más
 



Victor Costa. Una referencia para mí. 

Aprendí mucho contigo y no tengo ninguna duda de que parte de mis éxitos vinieron de escucharte.
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 Grupo PrimaveraSantiago Solanas
CEO, Board Member and investor Leer más
 



Aprender sobre ventas con Víctor Costa es como aprender sobre Apple con Tim Cook.

Un lujo.
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Empresas que apuestan por la capacitación y crecimiento de su equipo de Ventas.
 
























Proceso de Admisión
 





1
 





2
 





3
 



















1
 





Inscripción
 





Completa el formulario de inscripción/admisión con toda la información y datos requeridos.
 








2
 





Entrevista
 





Recibirás una llamada de un asesor académico para valorar tu perfil profesional. 








3
 





Admisión
 





Una vez el comité de admisiones evalúe en profundidad tu perfil, recibirás una respuesta.
En caso de ser admitido, podrás realizar el pago para reservar tu plaza. 












Empezar proceso













Ver programas





















. Financiación
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Solicitar














Descubre las opciones de financiación a particulares y bonificación para empresas de nuestra Escuela de Negocios
 



















. Conoce a los Coordinadores de la Escuela de Negocios
 





. Conoce a los Coordinadores 
de la Escuela de Negocios
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Javier Montoro
 





Coordinador 
de Programas
 





 


Linkedin
 



Envelope
 



Calendar-alt
 












Pedir Cita
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Carolina Molina
 





Responsable 
de Admisiones
 








Linkedin
 



Envelope
 



Calendar-alt
 












Pedir Cita
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Luis López Bravo
 





Responsable 
de Admisiones
 








Linkedin
 



Envelope
 



Calendar-alt
 












Pedir Cita
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Fernando Abadia
 





Director 
de Grandes Cuentas
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Calendar-alt
 












Pedir Cita
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Bernardo Walle
 





Responsable 
de Admisiones
 








Linkedin
 



Envelope
 



Calendar-alt
 












Pedir Cita

















































  






Fechas
 





. Próximas Ediciones
 
















  






Key Account Management
 





 



Inicio: 15/04/24 





 











Ver Más
















KAM & Liderazgo y Negociación | Doble Programa
 





 



Inicio: 15/04/24 





 











Ver Más
















Chief Sales Officer
 





 



Inicio: 07/05/24 





 











Ver Más
















Liderazgo y Negociación
 





 



Inicio: 14/05/24 





 











Ver Más
















Consultor de Ventas
 





 



Inicio: 15/05/24 





 











Ver Más
















Inteligencia Artificial y LinkedIn en Ventas
 





Inicio: 20/05/24
 











Ver Más
















Master in Sales
 





 



Inicio: 11/06/2024 





 











Ver Más


























Bonificación disponible por inscripción anticipada
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El Valor son resultados 




abril 9, 2024 
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Los «pain points» de tus potenciales clientes, al descubierto con LinkedIn 




abril 4, 2024 
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Herramientas de Análisis Estratégicos de Negocios 




abril 2, 2024 


















ir al blog















  






Linkedin
 



Instagram
 




 



Facebook
 



Spotify
 



Youtube
 



Wikipedia-w
 



Quora
 



Flipboard
 



Medium-m
 



Apple
 




















	

Política de Devoluciones


	

Política de Privacidad


	

Aviso Legal


	

Cookies


	
España









| Best-in-class selling! 























Gestionar el Consentimiento de las Cookies










Utilizamos tecnologías como las cookies para almacenar y/o acceder a la información del dispositivo. Lo hacemos para mejorar la experiencia de navegación y para mostrar anuncios (no) personalizados. El consentimiento a estas tecnologías nos permitirá procesar datos como el comportamiento de navegación o los ID's únicos en este sitio. No consentir o retirar el consentimiento, puede afectar negativamente a ciertas características y funciones.






Funcional



Funcional

Siempre activo 






El almacenamiento o acceso técnico será sólo el estrictamente necesario con el fin legítimo de posibilitar la utilización de un determinado servicio expresamente solicitado por el abonado o usuario, o con la única finalidad de efectuar la transmisión de una comunicación a través de una red de comunicaciones electrónicas.






Preferencias


Preferencias







El almacenamiento o acceso técnico es necesario para la finalidad legítima de almacenar preferencias no solicitadas por el abonado o usuario.






Estadísticas


Estadísticas







El almacenamiento o acceso técnico que es utilizado exclusivamente con fines estadísticos.
El almacenamiento o acceso técnico que se utiliza es exclusivamente con fines estadísticos anónimos. Sin una citación, el cumplimiento voluntario por parte de su proveedor de servicios de Internet o registros adicionales de un tercero, la información almacenada o recuperada solo con este propósito generalmente no se puede usar para identificarlo.






Marketing


Marketing







El almacenamiento técnico o el acceso son necesarios para crear perfiles de usuario para enviar publicidad o rastrear al usuario en un sitio web o en varios sitios web con fines de marketing similares.








Administrar opciones
Gestionar los servicios
Gestionar {vendor_count} proveedores
Leer más sobre estos propósitos





Acepto
Denegado
Ver Preferencias
Guardar preferencias
Ver Preferencias



{title}
{title}
{title}






Gestionar consentimiento
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. Próximas Ediciones
 





 






Key Account Management
 





 



Inicio: 15/04/24 





 











Ver Más
















KAM & Liderazgo y Negociación | Doble Programa
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Chief Sales Officer
 





 



Inicio: 07/05/24 





 











Ver Más
















Liderazgo y Negociación
 





 



Inicio: 14/05/24 





 











Ver Más
















Consultor de Ventas
 





 



Inicio: 15/05/24 





 











Ver Más
















Inteligencia Artificial y LinkedIn en Ventas
 





Inicio: 20/05/24
 











Ver Más
















Master in Sales
 





 



Inicio: 11/06/2024 
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